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Kunde 
Lykki Ltd.

Standort
Vancouver (Kanada)

Branche 
Einzelhändler für Bürobedarf

Produkt 
Sage X3

Erfolgsgeschichte

Skalierbar und robust
Im Wettbewerb mit den Branchenriesen bietet Lykki 
einzigartige Servicenagebote und Dienstleistungen, 
die sich nur mit einer skalierbaren und robusten Platt-
form umsetzen lassen, auf deren Basis vom Inventar bis 
zur Buchhaltung alle Prozesse realisiert werden können.

   
Große Flexibilität und breiter Funktionsumfang
Mit Sage X3 kann Lykki flexibel und skalierbar alle Pro-
zesse wie Online-Bestellung, Gehaltsabrechnung oder 
Handshake-Informationen mit EDI-Skripten abbilden. 
Die Anzeige eines Echtzeitinventars auf der Website 
bietet zudem kein anderer Mitbewerber und gibt einen 
enormen Vorteil im Wettbewerb.

Gezielte Optimierungen mit Sage X3
Mit der Integration von Sage X3 konnte Lykki die  
Inventarplanung verbessern und schafft gleichzeitig 
mehr Transparenz in allen Bereichen: 

•	 Mit Sage X3 wickelt Lykki heute seine gesamte Buch-
haltung, Gehaltsabrechnung, Zahlungen und HR ab

•	 Die Inventarplanung konnte verbessert und der  
Lagerbestand um fünfzig Prozent reduziert werden

•	 Durch die automatisierten Prozesse und der Bereit-
stellung von Daten hilft Lykki seinen Kunden, effizi-
enter zu werden

•	 Mithilfe der Automatisierung seiner Prozesse konnte 
Lykki  den Vertrieb und das Management erheblich 
verschlanken

Eine Plattform
für mehr Agilität

Sage X3 bringt Lykki durch die gesteigerte 
Effizienz und Flexbilität in allen Prozessen 
enorme Wettbewerbsvorteile.

„Unsere Suite von Sage-Produkten und deren 
Integration in unsere andere E-Commerce- 
und CRM-Software war der Schlüssel für 
unseren Erfolg.“
Calvin Johnson, CEO Lykki

Über Lykki
Das in Vancouver beheimatete Unternehmen Lykki fasst 
mehrere Anbieter von Bürobedarf in einem zusammen und 
bietet seinen Kunden Next-Day-Delivery, einen Just-in-Ti-
me-Lagerbestand von 60.000 Produkten und eine großzügige 
Rücknahmegarantie ohne Mindestbestellwert.


