Erfolgsgeschichte

Mit Sage 100 modular

gewachsen.

Der Familienbetrieb Gregorc wachst mit neuen
Geschiftsbereichen. Fiir das perfekte Zusammenspiel
von Auftrag bis Zahlung sorgt Sage 100.

Das Familien-Unternehmen Ernst Gregorc ist in der zwei-
ten Generation mit neuen Ideen erfolgreich gewachsen.
Ausgehend vom Handel mit Gefligel und Futter hat man
auf die Winsche der Kunden gehort und expandiert.

Mit der Eroffnung im Mai 2019 freut man sich in Mureck
nun Uber einen zusatzlichen und ganz besonderen und
regionalen Nahversorger. Nach der erfolgreichen
.Genussecke” eroffnete Ernst Gregorc nun in Mureck
den ,Murkostladen”. Neben diesem neuen Geschéaftsfeld
werden nach wie vor Futtermittel flr Tiere angeboten.
Die unterschiedlichen Geschaftsbereiche werden effizi-
ent mit Sage 100 in einem System abgewickelt.
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Ausgangssituation vor der Erweiterung.

Gerade kleine Unternehmen bendtigen eine perfekt funk-
tionierende kaufméannische Losung verbunden mit einer
guten Betreuung, damit sie sich auf ihr eigenes Geschaft
konzentrieren konnen. Seit Uber 20 Jahren setzt das kleine
aber feine Unternehmen Ernst Gregorc auf die bewahrte
Zusammenarbeit und die einfach zu bedienenden Lésun-
gen von Sage Business Software.

Herausforderung durch Expansion.

Mit der Einfihrung der GenussEcke und Eréffnung des
Murkostladens war es an der Zeit, auch die kaufméannische
Software zu erweitern. Gemeinsam mit dem langjahrigen
Experten von Sage Business Software wurden die Anfor-
derungen analysiert. Neue Kassenplatze mussten hinzu,
wovon ein Platz mobil im LKW installiert ist, sowie die
Gastrokasse flr den Bistrobereich und der Etikettendruck
zur Preisauszeichnung. AuBerdem sollten mehr als 2000
Artikel gescannt und verwaltet werden kdnnen. Natdrlich
mussten alle Altdaten mit Gbernommen werden: Betroffen
waren Uber 7000 Kundendatensatze sowie Rabattsatze

zu Artikelgruppen. Ebenso war eine Hogast-Schnittstelle
notig, fir die Verbindung zur Einkaufsgenossenschaft fr
Hotel und Gastronomie.

Losung durch Umstieg und modulare Erweiterung.
Sage 100 konnte alle geforderten Punkte erftllen.

Die neue Losung wurde in Kombination mit Kassen von
Sage Partner Visiosoft installiert, die Altdaten Gbernom-
men und spezielle Auswertungen wurde entwickelt.

,Die Umstellung verlief mit hohem persénlichen Einsatz,
guter Partnerschaft und hochster Professionalitat”, berich-
tet Ernst Gregorc, Chef des Familienbetriebs.
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