
Success Story

Wie Sokratec 
Kosten spart 
und Transpa-
renz gewinnt
Die Photovoltaik Branche boomt. 
Aber: Einkaufspreise unterliegen 
starken Schwankungen und höchste 
Servicequalität sind ein Muss.  
Sokratec meistert es mit Sage 100.

Die Photovoltaik Branche ist eine Branche 
der Zukunft. Viele Unternehmen schaffen 
es trotz voller Auftragsbücher dennoch 
nicht sich konstant zu entwickeln. Die 
Herausforderungen des Wachstums und 
der sich rasch ändernden Förder- und 
Einkaufslandschaft sind groß. 
Hinzu kommt, dass Kunden nicht nur eine 
hohe Produktqualität erwarten, sondern 
auch das Service muss passen. Service-
qualität beginnt bei der vor Ort Beratung 
mit Echtzeitpreisen und reicht im Idealfall 
über die gesamte Lebensdauer der 
Anlage.
Sage 100 ist dafür genau die richtige 
ERP Lösung.



Lösungen
mit Sage 100

Anbindung Großhandel
Vor der Einführung von Sage 100 
war es für Sokratec nicht mehr 
möglich für die unterschiedlichen 
Projekte alle Einkaufspreise  
tagesaktuell zu verwalten. Mit 
der Anbindung unterschiedlicher 
Großhändler kauft Sokratec ab so-
fort günstiger ein und hat Tag für 
Tag die zum Bestellzeitpunkt rich-
tigen Preise im Projekt hinterlegt. 
Das Risiko schwankender Einkaufs-
preise entfällt.

Mobile Smartphone App
Mit der mobilen Sage 100 App 
B2GO können Kunden direkt vor Ort 
beraten und alle Aufträge doku-
mentiert werden. Einfach mit dem 
Smartphone Fotos schießen und 
mit der Unterschrift des Kunden 
am Display ist der Auftrag sofort 
abgeschlossen.
Die Rechnung kann schneller ver-
schickt werden und jeder Auftrag 
wird mit Fotos umfassend doku-
mentiert.

Service & Support
Eine der Grundvoraussetzungen 
das ERP System zu wechseln war für  
Sokratec einen regionalen und pro-
fessionellen Implementierungs-
partner zur Hand zu haben.  
Mit LG Software und Gerhard 
Lauterer wurde ein erfahrener und 
kompetenter Partner gewonnen, 
der die Anforderungen an das neue 
ERP rasch umsetzen konnte.

Reporting
Durch die umfangreichen 
Reports von Sage 100, die 
bereits im Standard enthal-
ten sind, konnte Sokratec die 
Transparenz in den Projekt-
kosten steigern. Diese solide 
Basis zur Entscheidungs-
findung und Kostenklarheit 
ist ein entscheidender Wett-
bewerbsvorteil gegenüber 
anderen Unternehmen der 
Branche.
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Sage GmbH 
Franklinstraße 61 – 63 
60486 Frankfurt am Main

+49 69 50007-6300 
info@sage.de

www.sage.com

Sokratec eG
Im Kirchholz 21
6845 Hohenems

www.sokratec.at

Weitere Sage Erfolgsgeschichten

https://bit.ly/47jY77x

Business Software GmbH
Die Business Software GmbH ist 
seit über 25 Jahren exklusiver
Lizenznehmer von ERP-Lösungen
der Sage Gruppe für Österreich.

www.sage.com

LG Software GmbH
Gerhard Lauterer
Maria-Theresien-Straße 71A
6890 Lustenau

www.lg-software.at




