Success Story

Vom Start weg
erfolgreich

Beretts als Start-Up mtt der Sage Of-
flce Line gestartet, blickt die heutige
Roboschaf Gruppe mit tUber 50 Fran-
chisenehmern auf eine elnzigartige
Erfolgsgeschichte zuruck. Mit Sage.

,Mit Sage 100 hatten wir von
Beginn an klare und effiziente
Ablaufe.”

Bernd Ellersdorfer, Geschaftsfihrer
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Begonnen hat es als der Grunder und CEO
der Roboschaf Gruppe Bernd Ellersdorfer
fur seine Eltern den Rasenroboter vom
Baumarkt installieren sollte. Schnell war
klar, dass es sich dabetl um kein einfaches
Plug-and-Play Produkt handelt und das
elgene Unternehmen als Spezialist fur
Rasenroboter wurde gegrundet.

Ein wesentlicher Erfolgsfaktor war die
Einfuhrung des ERP Systems mit den vor-
strukturierten Standardprozessen,
angepasst wurden dabet lediglich die
Formulare. Die Standardprozesse der Soft-
ware wurden zu den betrieblichen Ablau-
fen.
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Wachstum

Der Wettblick von Bernd Ellersdor-
fer beretts von Beginn an mit der
Sage Office Line zu starten, hat
sich bezahlt gemacht. Als Start-Up
waren kelne etngefahrenen Struk-
turen und Prozesse da, die in der
Software angepasst werden muss-
ten. Der Grunder ging den entge-
gengesetzten Weg und Ubernahm
die klare Struktur der Software ins
Unternehmen. So konnte auch die
gesamte Buchhaltung intern abge-
wickelt werden.

Diese wertvollen Erfahrungen gibt
der Franchisegeber nun auch set-
nen 15 Franchisepartnern wetter.
Der Erfolg gibt thm Recht.

Reporting & Dashboards
Aktuell sichert die Sage 100 das
geordnete Wachstum der Robo-
Gruppe mit den Modulen Waren-
wirtschaft und Rechnungswesen.
Eine enorme Erleichterung ist das
neue Sage 100 Dashboard mit der
einfach anpassbaren Cheflber-
sicht. Damtt ist Bernd Ellersdorfer
tagesaktuell und umfassend Uber
die wichtigsten Kennzahlen des
Unternehmens informtert.

So steht der wetteren Expansion
nichts im Wege.

Expansion

Der grof3e Kundenstock erforderte
rasch den Ausbau der Wertschop-
fungskette. Eln zentrales Service-
center, das moderne Ticketing
System und das Franchising gaben
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dem jungen Unternehmen fort-
laufend Umsatzsprunge.

Dank des modularen Aufbaus von
Sage 100 inklustive voller Filial-
tauglichkelt und Mehrlagerfa-
higkett wurden samtliche Schrit-
te ohne Drittanbieterlosung

und ohne teure Anpassungen
umgesetzt. Das spart dem Unter-
nehmen teure Dienstleistungen
und fortlaufende Kosten, weil
Updates einfach durchzufuhren
sind.

Sole Regional
[SQSG Distributor ]




W/

Business Software GmbH

Die Business Software GmbH ist
sett uber 25 Jahren exklusiver
Lizenznehmer von ERP-Losungen
der Sage Gruppe fur Osterreich.
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www.sage.com
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Robo Handels & Service GmbH
Steinberg 237
8563 Ligist

www.roboschaf.at

Weitere Sage Erfolgsgeschichten




