Success Story

Flexibel und
mitwachsend

REMA Baustoffe baut in der Expansion
auf Sage 100 als flexible und mitwach-
sende Losung

,Der modulare und skalierbare
Aufbau ermoglicht uns, das Sys-
tem jederzeit an neue Prozesse
anzupassen. Das gibt uns die Si-
cherheit und Freiheit unsere unter-
nehmerischen Ziele umzusetzen.”

Robert Janisch, Geschaftsfihrer REMA
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SOFTWARE

REMA hat sich im Baustoffgrofshandel
etnen Namen gemacht. Mit etner umfang-
relchen Lagerhaltung an 5 Standorten

in Osterreich, sowie einem verlasslichen
Liefer-Service mit etigenem Fuhrpark.

Den Schwerpunkt des Sortiments bilden
Dammstoffe und Tiefbauprodukte; Gewer-
betrelbende bekommen aber auch Ziegel,
Bauholz, Schalungszubehor und vieles
mehr. Mit Qualitat bet Produkten und Ser-
vice hat sich REMA sett der Grundung 1999
zu elnem soliden mittelstandischen Be-
trieb entwickelt mit 80 Mitarbettern und
etnem Umsatz von 45 Mto. Euro, Tendenz
stark steigend.

Sole Regional
[SOSG Distributor ]




Standardisierung
mit Sage 100
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Wachstum

Das rasche Wachstum wurde auf
kommerzieller Sette verlasslich
selt der ersten Stunde von Sage
Warenwirtschaftslosungen beglet-
tet..

Sicher und erfahren

70.000 Rechnungen plus die dazu
gehorigen Dokumente wie Liefer-
scheine, Auftragsbestatigungen
oder auch Gutschriften werden
mittlerwelle pro Jahr erstellt. Dar-
aus entstand rasch Handlungsbe-
darf fur elne moderne und erprobte
Warenwirtschaft.

Mehrmandantenfahig

Bedingt durch die Firmenstruktur
hat REMA ein komplexes Mandan-
tensystem mtit nur einer Lagerfth-
rung, jedoch mit zwet Warenwirt-
schafts- und Rechnungssystemen;
das sorgte fur aufwendige interne
Prozesse. Die stetig fur die Kunden
erwelterte Produktpalette stelger-
te jedes Jahr das Datenvolumen.
"Um die internen Prozesse zu be-
arbetten, mussten wir mehr Per-
sonal einstellen. Auch fehlte es an
Auswertungen, um einen zentralen
Blick auf die Kennzahlen unseres
wachsenden Unternehmens zu
haben®, berichtet Robert Janisch,
Geschaftsfuhrer von REMA.
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Schnelle Implementierung
Sage 100 erleichterte von Beginn
weg das Tagesgeschaft und war
zudem rasch implementiert: Die
Implementierung ging nicht nur
schnell Uber die Buhne, sondern
besonders die Flexibiliat in der
individuellen Anpassung der
Arbeltsplatze gefiel den neu-

en Usern. Diese Flexibilitat der
Software an den Arbettsplatzen
war REMA besonders wichtig. Die
AppDesigner Technologie der
Sage 100, wo genau das vom User
selbst und ganz etnfach um-
gesetzt werden kann, hatte sich
laut Robert Jantisch sofort bet
den Mttarbettern bewahrt.
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Business Software GmbH REMA Handels GmbH
Die Business Software GmbH ist Neuselersberger Stral3e 195
selt Uber 25 Jahren exklusiver 8054 GRAZ
Lizenznehmer von ERP-Losungen
der Sage Gruppe fur Osterreich. www.rema-gmbh.at

www.sage.com

Weitere Sage Erfolgsgeschichten
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