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Immer einen

Schritt voraus.

Bereits als Start-Up mit der Sage Office Line gestartet,
blickt die heutige Roboschaf Gruppe mit 15 Franchise-
nehmern in ganz Osterreich auf eine einzigartige Er-
folgsgeschichte zurtick.

Erst zehn Jahre liegen zurlck als der Griinder und CEO
der Roboschaf Gruppe Bernd Ellersdorfer flr seine
Eltern den Rasenroboter vom Baumarkt installieren
sollte. Schnell war erkannt, dass es sich dabei um kein
einfaches Plug-and-Play Produkt handelt und das eige-
ne Unternehmen als Spezialist fir Rasenroboter wurde
gegrundet.

Ein wesentlicher Erfolgsfaktor war die Einfihrung des
ERP Systems mit den vorstrukturierten Standardprozes-
sen, angepasst wurden dabei lediglich die Formulare.
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Ausgangssituation

Der Weitblick von Bernd Ellersdorfer bereits von Beginn
an mit der Sage Office Line zu starten, hat sich bezahlt
gemacht. Als Start-Up waren keine eingefahrenen Struk-
turen und Prozesse da, die in der Software angepasst
werden mussten. Der Grinder ging den anderen Weg
und Ubernahm die klare Struktur der Software. So konnte
auch die gesamte Buchhaltung intern abgewickelt wer-
den. Diese wertvollen Erfahrungen gibt der Franchisege-
ber nun auch seinen 15 Franchisepartnern weiter.

Der Erfolg gibt ihm Recht.

Losung

Aktuell sichert die Sage 100 das geordnete Wachstum
der Robo-Gruppe mit den Modulen Warenwirtschaft und
Rechnungswesen. Eine enorme Erleichterung ist das
neue Sage 100 Dashboard mit der einfach anpassbaren
Cheflbersicht. Damit ist Bernd Ellersdorfer tagesaktuell
und umfassend Uber die wichtigsten Kennzahlen des
Unternehmens informiert.

So steht der weiteren Expansion nichts im Wege.

Ausblick

Der gro3e Kundenstock erfordert den Ausbau der Wert-
schopfungskette. Der Ausbau des zentralen Service-
centers und die Umsetzung eines modernen Ticketing
Systems steht am Plan der Robo Gruppe.

Dank des modularen Aufbaus von Sage 100 kann auch
dieser Schritt ohne Drittanbieterldsung und ohne teure
Anpassungen umgesetzt werden.
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